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Предисловие

«Клеверенс» помогает партнерам повышать квалификацию. Мы разработали 
программу обучения и сертификации партнеров, охватывающие все этапы работы с 
заказчиком — от контакта до завершения проекта.

Обучение и сертификация помогут увеличить продажи проектов по мобильной 
автоматизации и доход.

Сертифицированные специалисты получают дополнительные статусы, что 
подчёркивает их компетентность и привлекает новых клиентов.



Это Саша
Менеджер по продажам 

ООО “Автоматизация Бизнеса”

Саша любит продавать Клеверенс, но не всегда 
понимает, какое решение клиенту подходит.

Нужно клиенту предложить онлайн или оффлайн 
обмен, облако или локальный сервер, Склад 15 
или Магазин 15 ? 

Как разобраться в большом количестве 
информации от Клеверенс?



Это Владимир
Собственник компании 

ООО “Реальные решения”

Владимир открыл IT-компанию и он 
определил, что ключевое направление — 
мобильная автоматизация. В качестве 
партнера по поставке ПО для мобильных 
устройств (ТСД) он выбрал Клеверенс. 

Теперь стоит задача быстро научить 
менеджеров продавать и успешно закрывать 
проекты разного масштаба.



Неясность, как продавать 
решения Клеверенс и к 
каким клиентам идти, 
пугает Сашу, а 
Владимира — развивать 
бизнес.



Решение✅ Решение есть!

Обучение и 
сертификация
 для партнеров



Программы

1. Обучение и сертификация по продажам

2. Обучение и сертификация по внедрению

3. Обучение и сертификация по разработке

➢ Серт. по разработке на платформе Mobile SMARTS
➢ Курс по разработке на платформе Mobile SMARTS



Сертификация по продажам

Кому подходит: менеджеры по продажам, 
сопровождение, руководители проектов, аналитики.

Формат обучения: прохождение обучения и изучение 
матералов на обучающей платформе, посещение 
Эфиров.

Формат сдачи сертификации: тестирование.

Результат: сертификат партнера по продажам.

Условия: бесплатно.



Сертификация по внедрению

Кому подходит: технические специалисты.

Формат обучения: изучение материалов, которые 
отправляются на почту.

Формат сдачи сертификации: подготовить 
видеозапись согласно заданию.

Результат: сертификат партнера-внедренца.

Условия: бесплатно.



Сертификация по разработке

Кому подходит: технические специалисты по 
внедрению, разработчики, интеграторы.

Сертификация по разработке Обучение по разработке

Формат сдачи сертификации: 
предоставление на оценку 
реального проекта.

Результат: сертификат 
разработчика, статус 
“Интегратор”, доступ к 
сообществу разработчиков 
Mobile SMARTS. 

Условия: Бесплатно.

Формат обучения: Онлайн в 
реальном времени. 

Результат: сертификат о 
прохождении курса.

Условия: Платно.



Путь к сертификации 

Шаг 1 Шаг 2 Шаг 3 Шаг 4 Шаг 5

Выбор 
направления Регистрация Изучение и 

подготовка Сдача задания Получение 
сертификата 



Что дает сертификация?
Основное



Лидогенерация - Сайт

Партнеры, прошедшие сертификацию, могут 
разместить информацию о своей компании на 
нашем сайте.

Ежедневно его посещают около 15 тысяч человек — 
как потенциальных, так и действующих клиентов



Лидогенерация - Сайт

Потенциальные и действующие клиенты могут 
выбрать из списка партнеров на нашем сайте 
того, кто займется внедрением и разработкой 
решений Клеверенс.

Партнеров можно найти по городу, округу и 
даже стране, где находится клиент.



Лидогенерация - Статус

Клиент может выбрать 
партнера, ориентируясь на его 
компетенции и статус от 
Клеверенс.

Наличие статусов заметно 
отличает компанию партнера от 
других, увеличивая шансы 
привлечь новых клиентов.



Партнерские статусы 

Статус Требования 

Реселлер Подписанный партнерский договор 

Внедренец Прошли сертификацию по внедрению ( Не менее 2х ) 

Интегратор Прошли сертификацию по разработке 

«Маркировка» Прошли сертификацию по внедрению ( Не менее 2х ) 

Технологический партнер Партнеры-разработчики собственных решений, работающие в 
тесной интеграции с решениями Клеверенс. 

Производитель оборудования Компании, производящие оборудование под собственной торговой 
маркой. 

https://www.cleverence.ru/partners/?level=11529
https://www.cleverence.ru/partners/?level=41191
https://www.cleverence.ru/partners/?level=17
https://www.cleverence.ru/partners/?level=101435
https://www.cleverence.ru/partners/?level=113424
https://www.cleverence.ru/partners/?level=113421


Лидогенерация 

Сертифицированные и проверенные 
партнеры, получают ЛИДы от Клеверенс 



Участие в вебинарах 

Партнерам предлагаем 
совместные вебинары для 

клиентов и партнеров



Реклама и маркетинг 

Мы готовы рекламировать партнеров, создающих контент: новости, статьи, видео, 
вебинары и кейсы.



Что дает сертификация?
Дополнительно



Подтверждение компетенций

После успешной сертификации специалист получает именной сертификат от «Клеверенс», 
подтверждающий знания и навыки. Это важно для участия в крупных проектах, где клиенты 
ценят наличие сертификата, портфолио и отзывы. 



Возможность влиять на развитие продуктов

Сертифицированные партнеры могут предлагать улучшения и новые функции для 
продуктов Клеверенс, влиять на их развитие и участвовать в бета-тестировании. 



Зачем нужна сертификация ?

Обучение 
и развитие

Система 
сертификации

Доверие руководителей Оценка квалификации

Передача 
ЛИДов



Успехов в продажах!
Виноградов Антон 
Специалист по развитию партнеров и интеграторов 

+7 (495) 662-98-03 доб. 337
avinogradov@cleverence.ru
certification@cleverence.ru 

Партнерский отдел
+7 (495) 159-58-10
partner@cleverence.ru

mailto:avinogradov@cleverence.ru
mailto:certification@cleverence.ru
mailto:partner@cleverence.ru

